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中文书名：《组建一个成功的销售团队：如何招募、训练和鼓励最佳》
英文书名：Building A Winning Sales Team: How To Recruit, Train, And Motivate The Best
作    者：Gini Graham Scott PhD  
出 版 社：iUniverse
代理公司：Changemakers/ANA
页    数：214页
出版时间：2007年8月
代理地区：中国大陆、台湾
审读资料：电子稿
类    型：经管
主旨：

创建一个强大的销售团队，鼓舞和激励他们取得成功
卖点：

•
基尼·格雷厄姆·斯科特已经出版了超过50本书
•
她的书基于她的销售并组建超过12个产品系列和服务组织销售团队的经历
•
她和公司的老板和经理们共同讨论关于销售技巧和如何发展销售材料
内容简介：
本书为公司老板和销售经理以及主管提供了如何设立、发展和激励一个成功销售团队的基本步骤。这本书开始的章节集中在如何招募销售人员，你是否想组织你自己的销售团队或者建立独立的经销商网。其他章节涉及了如何定位和激励你的销售人员，制定一个培训计划，管理时间和领域，为销售人员提供帮助，生产材料去销售，组织有效的销售会议。这本书包括图表和其他的材料，帮助你可以应用于你自己的公司。这本书非常适合企业家创办自己的公司，以及公司老板及其领导者。
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作者简介：

基尼•格雷厄姆•斯科特博士(Ph.D. Gini Graham Scott)是全国知名的作家，顾问，演讲者和研讨班/研讨会指挥者，主攻商业与工作关系和职业与个人发展。她创办了Changemakers，出版了超过40个不同科目的书。最近的书包括《30天强大记忆》、《从地狱解救管理员工指南》、《与坏老板工作指南》和《与人类工作指南》（所有都来自于AMACOM和心灵的力量）、《授权的思想》、《建立一个成功的销售团队》、《营销中的成功》、《网络营销》、《个人销售》。斯科特带着她的书接受了国家媒体的曝光，包括出现在《早安美国》，《奥普拉脱口秀》，《蒙特尔威廉姆斯》、美国有线电视新闻网络。她的网站是 www.ginigrahamscott.com.
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