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內容簡介：
創業是很多人的夢想，但更多人忽略了：創業不一定要花大錢。
這是一個全球化「借用」的時代！

站在斜槓創業的交叉路口，如果你正在猶豫應該「從0開始」或是「從有到有」，只要評估並掌握好數位資產的：創業風險、投入資金、管理經營、產業經驗、廠商關係，和精準客源，你也可以大膽買下別人的想法或創意！

想創業，自己從0開始會犯錯、耗時間，導致低效率，但從1開始卻可以知道前人的錯誤，從錯誤中學習，直接上手營運。

如果你是以下三種人，請務必帶走這本書：
1.想創業但資金不充裕的人。
2.除現職工作外，想斜槓另一專長的人。
3.想瞭解數位資產買賣趨勢的人。

科技巨頭是在網際網路崛起的大背景下誕生的大怪物。這些公司利用併購優勢不斷地壯大自己，透過原本的產業與平台優勢，快速達到最好的產業綜效，例如：
●2011年Google以125億美元收購摩托羅拉移動部門
●2014年Facebook以190億美元收購WhatsApp
●2014年Apple以30億美元買下Beats
●2016年微軟以262億美元收購LinkedIn
●2017年Amazon以137億美元收購全食超市（Whole Foods）

但，別以為只有他們可以，
這是一個人人都有機會利用數位資產快速翻身的時代！

作者在21歲時即開始收購他人的汽車網站，5年後從1,000人到全球粉絲20萬人，從一開始社群上沒有訪客到後來每個月都有不重複訪客約20萬。經營到後期，他認為如果再繼續經營，或許網站的發展會更限縮，他希望讓一個有能力把網站與品牌帶到更遠更高的人來經營，所以將這個網站出售，在當時以2萬美金的價格賣出，獲得人生第一桶金，打下他連續創業的基礎。

如今，他28歲，是網站站長、新創CEO、軟體公司股東、APP 開發者，這位年輕的創業家成功的祕訣是什麼？

他歸納出想從事數位資產買賣，一定要注意的點有三，是否：
1、時間短，轉讓的手續數周即可辦理完畢。
2、花費低，可直接擁有事業上手經營。
3、不用花時間從頭找供應商，也不用擔心進入黑名單，更不會影響你後續經營。

但無論是企業或是個人，接收他人的創業，從１開始，並不代表就會一路順遂，如何經營得比之前好、翻轉，或讓原先賠錢的事業變成正向循環、延續品牌的價值、加入自己的想法與元素經營，和雕琢原有的內容變成全新風貌等，都是從１開始的創業家會面臨的課題。所有的難題，本書都有解決之道！

本書全數版稅將捐給家扶基金會，在此也代表家扶的孩子們，感謝您的慷慨照顧！
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