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内容简介：
戴尔·卡耐基的永恒畅销书《如何赢得朋友，影响他人》四十多年来首次更新，这本经典之作改善和改变了数百万人的个人和职业生活。

新版《如何赢得朋友，影响他人》为今天的读者引入了最新的内容，仍然是同类书籍中最优秀的。作为历史上最知名的励志书之一，戴尔·卡耐基坚如磐石、经过经验检验的建议在几代人中始终具有现实意义，因为他解决了与人相处的艺术方面的永恒问题。《如何赢得朋友，影响他人》将带你了解：

- 如何用外交手段和策略进行沟通

- 如何让人们喜欢你

- 如何提高你完成任务的能力

- 如何成为一个更有效的领导者

- 如何成功驾驭几乎所有的社交场合

- 还有更多的内容!

本修订版对原书进行了清理，使其语言更容易为今天的读者所接受，并引入了来自多样化和包容性的个人的新故事。本版本在整个过程中更新了大约15%的内容，对那些无法理解的、不再有意义的、或者在今天的文化氛围中不成立的过时的故事和语言进行了修改。我们还在全书中引入了一些以女性为中心的故事，但它保留了该书的所有原始魔力和魅力。戴尔·卡耐基的女儿唐娜·卡耐基严格监督更新工作，以确保它符合她父亲在1936年的最初设想的标准。

目前该书的修订版于1965年更新，将被这个新的更新版取代。
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戴尔·卡耐基（Dale Carnegie），美国著名人际关系学大师，美国现代成人教育之父，西方现代人际关系教育的奠基人，被誉为是20世纪最伟大的心灵导师和成功学大师。戴尔·卡耐基利用大量普通人不断努力取得成功的故事，通过演讲和书唤起无数陷入迷惘者的斗志，激励他们取得辉煌的成功。其在1936年出版的著作《人性的弱点》，70年来始终被西方世界视为社交技巧的圣经之一。他在1912年创立卡耐基训练班，以教导人们人际沟通及处理压力的技巧。
谢谢您的阅读！
请将回馈信息发至：李文浩 （Lauren Li）
安德鲁﹒纳伯格联合国际有限公司北京代表处
北京市海淀区中关村大街甲59号中国人民大学文化大厦1705室, 邮编：100872
电话：010-82449901
传真：010-82504200
Email: JHuang@nurnberg.com.cn
网址：www.nurnberg.com.cn

微博：http://weibo.com/nurnberg
豆瓣小站：http://site.douban.com/110577/
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