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类    型：大众心理
内容简介：
你为什么想要说服他人？
你是否领导、管理或监督他人？
你是否发现供应商、分包商或同事具有挑战性？
你是否希望通过广告或营销提高销售额？
你是否觉得在会议中有效地表达想法很困难？
说服是一种技能，部分是心理学，部分是人际关系，部分是沟通。你能让别人转换角度以你的方式看待事情吗？你很可能会想说服某人，让他人相信你的思维方式。
你必须购买本书的5个原因：
· 5.讲授策略以显著提高说服力。
· 4.更深入地了解说服过程，以改变他人的思维。
· 3.探索成功领导者应用的实用理论。 
· 2.展示如何更有效地传达想法，赢取更大的认同和最大程度的支持。
· 1.这本书将显著提高你在专业和个人方面的成功机会。
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鲍勃·海伍德（Bob Hayward）从白手起家创建了六家企业，其中五家企业的营业额达到一百万英镑或更高。他拥有丰富的实践知识和经验，使他成为一位天生的、博学的演讲者，完全了解员工的需求以及企业主和经理面临的问题。

尼克·巴多克（Nick Baldock）是一位国际演讲者和销售改进顾问。他帮助全球各地的客户提高了将销售成果转化为更有利可图的销售成果的效率。 
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