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内容简介：

最佳定位的获胜公式 
将品牌定位到最佳优势是企业面临的最大挑战之一。如何以及在哪里能够最好地联系到客户？在拥挤的市场中如何脱颖而出？什么是最好的独特卖点（USP）? 
赫尔曼·舍勒的回答是：“忘记USP！”在他的新书里，他从自己的生活经验中汲取了教训，并讲述了他如何看待各种挑战，以编写自己的成功故事，并找到最佳定位的获胜公式。本书包含了舍勒30年专业知识的重要经验教训，并解释了如何提高品牌曝光率和知名度。毕竟，如果没人知道你，做到最好又有什么用？  
• 赫尔曼·舍勒的个人成功之路 
• 成功定位的第一手故事和策略 
• 畅销书作家和德国最高知名度的教练 
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在德国，没有人比赫尔曼·舍勒（Hermann Scherer）培训出过更多的演讲者。他帮助40人成为TOP 100的演讲者，100人正在努力进入TOP 500。他将人变成品牌，帮助他们获得应得的东西，并征服世界的舞台。
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